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INTRODUCCION

Estimados participantes, estimados amigos,

Nos alegra que hayan encontrado el camino hasta Cannes para celebrar esta segunda edicién de EVEX
y reunirse con sus colegas del sector.

En base a la gran experiencia que tuvimos el afio pasado en Malaga, hemos decidido continuar esta
historia de éxito con nuestros amigos de la NAVSA y organizar un evento empresarial Unico para el
sector europeo de la venta automatica y las maquinas de café OCS.

La Experiencia de Vending Europea (EVEX) no es solo una gran conferencia dedicada a operadores y
lideres del sector, sino también una plataforma profesional en la que proveedores y clientes puedan
encontrarse en un ambiente acogedor y relajado.

Reunir a todos los actores de la industria europea durante dos dias nos permite incrementar nuestros
conocimientos de las oportunidades de negocio, intercambiar ideas, descubrir nuevos conceptos,
ampliar horizontes y encontrar nuevos socios e, incluso, amigos.

Somos una gran familia y, en estos tiempos dificiles, necesitamos estrechar lazos y apoyarnos unos a
otros. Compartamos nuestras mejores practicas y elevemos nuestra industria al siguiente nivel.

Les deseamos una interesante, fructifera y memorable EVEX 2016.

s v

Pierre Albrieux Jan Marck Vrijlandt
NAVSA President EVA President

CANNES

24 y 25 de noviembre
2016
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PROGRAMA

Jueves 24 de noviembre de 2016

08:30 - 09:30 Registro en la EVEX
09:30 - 11:00 Asamblea General de la EVA
11:00 - 11:30 Pausa para café

11:30 - 12:40 Conferencia 1 de la EVEX - Micromercados: un concepto
comercial de éxito

e JOSEPH HESSLING (365 Retail Markets)
e MICHAEL COFFEY (Canteen Vending)

12:40 - 13:00 Sesion de ruegos y preguntas - Moderador: Francois Rojas,
Timesherpa, consultores de relaciones publicas

13:00 - 15:00 Almuerzo céctel
15:00 - 19:00 Actividades culturales
20:00 - 21:00 Coctel

21:00 - 23:00 Cena de gala
Cddigo de vestimenta: etiqueta

23:00 - 01:00 Premio «Image of Vending» + entretenimiento musical
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PROGRAMA

viernes 25 de noviembre de 2016

En paralelo a las Conferencias de la EVA, se celebrara una exposicion comercial
de 9:30 a 15:00. A las 15:00 se otorgara el premio al mejor networker.

08:30 - 09:30 Taller NAVSA: iLos operadores toman la palabra!
09:00 - 10:00 Registro en la EVEX

10:00 - 10:45 Conferencia 2 de la EVEX - La roboética de servicio y su impacto en
las vidas de los consumidores

e BRUNO BONNELL (Empresario y asesor del Gobierno francés)

10:45 - 11:00 Sesidn de ruegos y preguntas - Moderador: Francois Rojas, Timesherpa,
consultores de relaciones publicas

11:00 - 12:00 Visita a la exposicion comercial y pausa para café

12:00 - 13:00 Conferencia 3 de la EVEX - COmo ser innovador, ofrecer nuevos
sabores y conquistar nuevos consumidores en una era social

e HUIB VAN BOCKEL (Ex Director de Marketing de Red Bull Europa)

13:00 - 13:15 Sesidn de ruegos y preguntas - Moderador: Francois Rojas, Timesherpa,
consultores de relaciones publicas

13:15 - 14:30 Almuerzo coctel

Exposicion comercial

09:30 - 15:00 Exposicion comercial

15:00 Premio al mejor networker
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Jueves 24 de noviembre - Conferencia 1 de la EVEX - Micromercados:
un concepto comercial de éxito

Ponentes

Joseph Hessling

e Joe Hessling es fundador y director general de 365 Retail Markets, lider mundial
en tecnologia de micromercados (365 Retail Markets ofrece la mejor plataforma
de su clase para la venta automatica, la restauracién y la hoteleria). La empresa
es pionera en innovacion en el sector de la venta automatica desde 2009 y muy
recientemente ha lanzado su ultimo producto de vending, NanoMarket™ Verii©,
una estacion de refrigerios en oficinas para empresas con menos de 150
empleados.

e Emprendedor en serie, Joe ha fundado, poseido y dirigido varias empresas en los
ultimos veinticinco afios.

. La primera empresa de Joe, Suburban Foodservice, proveedor mayorista a
restaurantes, se fundd en 1988. A la altura de su formacidn en la industria de la
restauracion y su don para la tecnologia, la empresa alcanzé mas de dos millones
en ventas en su momento de maximo auge.

e Desde 2001, Joe ha tenido mucho éxito en el sector de los alimentos preparados
con Abe's Deli, cadena de restaurantes y catering de empresa, y Sterling
Foodservice, empresa de cafeteria y catering, con unos ingresos anuales de mas
de seis millones.

Michael Coffey

e Michael Coffey ha trabajado mas de 25 afios en el sector de la restauracién en el
que ha gestionado distintas areas de competencias diferentes.

e Michael empezd como jefe del servicio de alimentacidn en el ejército de EE. UU.
de 1991 a 1996, antes de dirigir la seccion de cafeteria y luego la de venta
automatica en Boeing. En 2002, pas6é a Canteen Vending, la mayor empresa
operativa en EE. UU., donde gradualmente ascendié en la estructura de
administracién hasta llegar a vicepresidente primero de iniciativas estratégicas
en 2011.

e Muy entusiasta respecto a su trabajo y también gran experto en venta
automatica, ha logrado ampliar el negocio a las maquinas de café OCS y los
micromercados. Hoy en dia, Canteen Vending ofrece micromercados en mas de
1 000 puntos de EE. UU. Este negocio puede ampliar la gama tradicional de
maquinas expendedoras y ofrecer una opcidon mas econdmica a las cafeterias o
los servicios de restauracion in situ actuales.

e Al ser el lider estratégico para el desarrollo de sistemas de TI y desarrollo de los
micromercados Avenue C, Michael aportara buenas perspectivas del segmento
de los micromercado, que esta, literalmente, en auge al otro lado del Atlantico.
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Viernes 25 de noviembre - Conferencia 2 de la EVEX - La robética de
servicio y su impacto en las vidas de los consumidores

Bruno Bonnell

e  Bruno Bonnell fue cofundador y estuvo al frente con éxito, como director general,
de la empresa de videojuegos lider en todo el mundo Infogrames, desde 1983 a
2007.

e Desde 2007, ha sido fundador y director general de varias empresas especializadas
en la robdtica de servicio, como Robopolis.

e Es orador influyente y asesor de ministros del Gobierno francés, siendo
responsable de la implementacion de la «France Robots Initiative» que aspira a
desarrollar la industria francesa.

e  Bruno es también presidente de la Federacion francesa de la robédtica de servicio,
miembro del Comité Ejecutivo del grupo Danone y miembro del Consejo de
Administracion de la Escuela de negocios de Lyon (EM LYON).

Viernes 25 de noviembre - Conferencia 3 de la EVEX - COmo ser
innovador, ofrecer nuevos sabores y conquistar nuevos

consumidores en una era social.

Ponente

Huib van Bockel

. Huib van Bockel es fundador de TENZING, una bebida energética 100 % natural
y anterior director de marketing de Red Bull en Europa.

e Desde 2006 a 2014, Van Bockel estuvo en Red Bull donde desempefié un papel
clave en la transicidn del negocio de las bebidas energéticas al de los medios de
comunicacion. Dirigié muchos de los grandes proyectos de Red Bull. En el Reino
Unido abrié el camino para la actual configuracion de la Red Bull Media House,
lanzando una revista y un canal de television, y contribuyé significativamente a
aumentar la presencia digital y social de la marca.

e Van Bockel empezé su carrera como ejecutivo en formacion en Unilever, donde
adquirié seis afios de experiencia y formacion. Luego pasdé a MTV Networks y
adquiri6 una valiosa experiencia tanto en los medios de comunicacion
tradicionales como en los nuevos (los medios sociales) y fue responsable de una
de las primeras redes sociales del mundo.

e Se le considera unos de los lideres de opinion del nuevo marketing en el que las
marcas deben actuar mas como publicistas que como profesionales del
marketing tradicionales. Su libro, «The Social Brand» (La marca social), es un
modelo sobre cdmo tener éxito en la era social.
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EMPLAZAMIENTO

En pleno corazén de la Croisette, mirando al Mediterraneo de la Riviera francesa, se encuentra el
InterContinental Carlton, un palacio legendario (hotel de 5 estrellas) desde 1913. Uno de los
emblemas de Cannes, con su fachada y saldn clasificados como monumentos historicos.

InterContinental Carlton
58 Boulevard de la Croisette
06400 Cannes - France
www.carlton-cannes.com
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GRANDES PATROCINADORES

"The Palme D’or" patrocinador

"Croisette" patrocinador

NAYAX

"APP" patrocinador

worldline

e-payment services

"Festival" patrocinador

SUZOHAPP

"Esterelle" patrocinador

N&W
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"Riviera" patrocinador

@FaS

we are connected

"Camera" patrocinador

Ingenico

GROUP

"Tapis Rouge" patrocinador

Huhtamaki

"Lerins Islands" patrocinador

"Scent of Provence" patrocinador

lVerifone-

"Grande" patrocinador

cCv,,
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PERSONAS DE CONTACTO

EVA

Julie Barth

Head of Administration & Events

Tel.: +32 (0) 475 61 28 63 NAVSA
jb@vending-europe.eu Marie-Ciel Goupy

Administrative Assistant
Tel.: +33 147 360 009
navsa@navsa.fr

EVA
Erwin Wetzel
Director General

NAVSA
Matthieu Turpain
Director General

CANNES

E V|E %X
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24 y 25 de noviembre
2016
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Informacion util

Autobuses de enlace

Le informamos de que hay autobuses disponibles en el aeropuerto de Niza para
garantizarle el traslado a Cannes. La direccién a dar es «HOtel de Ville».

Detalles:

- Viaje de ida: 22 € sin IVA

- Ida y vuelta: 33 € sin IVA

- Primera salida a las 8:00 AM

- Desde las 9:00 AM hasta las 8:00 PM, salidas cada 30 minutos

Puede visitar y descargar la App en su smartphone para consultar el horario en
tiempo real: www.nice.aeroport.fr

Taxi / Uber

- Taxi desde el aeropuerto: 80/90 € sin IVA
- Uber: unos 55 € sin IVA

Tren

Para aquellos que lleguen en tren a Cannes, tengan en cuenta que la Estacion de
tren de Cannes estd a 12 minutos andando del InterContinental Carltony a 7
minutos en coche.

v
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European Vending Association aisbl

44 rue Van Eyck, 1000 Brussels, Belgium VAT: BE 0420 516 576

Tel.: +32(0)2 512 00 75 - Fax: + 32 (0)2 502 23 42 Account number: 310-0912858-77
Swift: BBRU BE BB 100 - IBAN: BE 80 310 091 28 58 77
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vending@vending-europe.eu - www.vending-europe.eu
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